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Seminar-Themen Januar Februar März April Mai Juni Juli 
Grundlagentraining für den professionellen Einkauf (Baustein 1)    07.04.   08.07. 
Grundlagentraining für den professionellen Einkauf (Baustein 2)     06.05.  09.07. 
Kosten senken statt Preise verhandeln – Kurze Wege zur Kostensenkung    11.03.     
Strategisch Einkaufen - Total Cost Management im Einkauf    26.03.     
Recht in Einkauf und Beschaffung     07.05.   
Maßnahmen zur erfolgreichen Bestandsoptimierung      17.06.  
Investitionsgütereinkauf        
Professionelles Lieferantenmanagement       18.06.  
Effektives Controlling in Einkauf und Beschaffung    02.04.    
Beschaffungsmarktforschung als Instrument des zeitgemäßen Einkaufs (Internet)    23.04.    
Verhandlungsführung für den professionellen Einkauf   04.03.     
Verhandlungsführung – Argumentations-, Frage- und Einwandtechnik    12.03..     

Verhandlungsführung – Vorbereitung auf Verhandlungen Termin auf 
Anfrage       

Verhandlungsführung – Schwerpunkt Kommunikation  Termin auf 
Anfrage       

Qualität einkaufen         
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Seminar-Themen Aug Sept Okt Nov Dez   
Grundlagentraining für den professionellen Einkauf (Baustein 1)   07.10.  02.12.   
Grundlagentraining für den professionellen Einkauf (Baustein 2)   08.10.  03.12.   
Kosten senken statt Preise verhandeln – Kurze Wege zur Kostensenkung    21.10.     
Strategisch Einkaufen - Total Cost Management im Einkauf    22.10.     
Recht in Einkauf und Beschaffung   21.10  09.12.   
Maßnahmen zur erfolgreichen Bestandsoptimierung        
Investitionsgütereinkauf  09.09.      
Professionelles Lieferantenmanagement     26.11..    
Effektives Controlling in Einkauf und Beschaffung   29.10.     
Beschaffungsmarktforschung als Instrument des zeitgemäßen Einkaufs        
Verhandlungsführung für den professionellen Einkauf  23.09.  11.11..    
Verhandlungsführung – Argumentations-, Frage- und Einwandtechnik   24.09.  25.11.    

Verhandlungsführung – Vorbereitung auf Verhandlungen  Termin auf 
Anfrage      

Verhandlungsführung – Schwerpunkt Kommunikation   Termin auf 
Anfrage      

Qualität einkaufen  23.09.      
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